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Quelparcoursprofessionnelvous a

orientévers le secteurde
la vente

directe et le métierdeDistributeur
IndépendantHerbalife ?

Jean-François : Unegrandepartiede
macarrière s' estdérouléedans

le secteur
de l

' industriepharmaceutiqueoù
j'

ai

exercédesfonctionsdecadrepuisde
directeurgénéraldefilialesfrançaises
dansdesgrandsgroupes internationaux.

A
l

'

âgede50ans
,

unincidentde
parcoursm'

a
conduit

à meremettresur le

marchédutravail
,

et

j'

ai découvertque
malgrébeaucoup d

' atoutsdansmonCV
,

il n' étaitpasfacilederetrouverunposte
à la hauteurdemesambitions.

Herbalife a étépourmoi l

'

opportunité
derebondirprofessionnellement et de
construireunenouvellecarrièredans
laquelle j'

ai beaucoupdesatisfactiontant
par l

' intérêtdumétierquepar le niveau
desrevenus et la qualitédeviequecela
m'apporte.

Marie-Ange :
Entantquemamanau

foyer,

monfilsavaitgrandi et

je

souhaitais
reprendreuneactivitéprofessionnelle.

J' ai étéséduitepar l

' efficacitédu
programmeHerbalife quim'

a permis d

' élimi

?leHERBALIFE.
Nutritionfor

a botterlife. *

HERBALIFE
,

Rebondir et ConstruireuneNouvelleCarrière
nermeskilossuperflus et deretrouver
beaucoup d

'

énergie . Je n' envisageaispas
dutoutunrôledevendeurmais
convaincue parcesrésultats

,

j'

ai euenvie d

'

apprendre cemétierpour fairepartager cette
expérience . Lesformationsinternes et les
conseilsdemonsponsorm'ontpermisde
prendreconfianceenmoi

et de
développer progressivementunetrès large
clientèle .

C' estuneactivitépassionnanteque
j'

exerceavecbeaucoupdesatisfaction.

Quelssontlesélémentsclésde
votresuccès ?

" Nosproduitsrépondentaumarchéde
la forme

,

dusport et ducontrôledepoids.
Dessecteursenpleindéveloppementqui
offrentunpotentieldecroissance
considérable et defortesperspectives d

' avenir.

"

L

'

esprit d

'

équipe et lesvaleursde
leadershipquianiment le réseauHerbalife.
Chaquepersonnequinousrejointdans
cetteactivitépeutdévelopperses
compétencesgrâce à unsystèmede
formations internespermettant d

'

apprendrece
métierparétapes.

" Lapossibilité d

' autofinancer le

développement denotreactivité et defixer
nospropresobjectifsparrapportauPlan

deMarketingHerbalifequireprésente à

nosyeuxunexcellentPlandecarrière.

Dans le contexteéconomiqueactuel
,

comment voyez-vous les
perspectives d

' avenir ?

Lemondedutravailestenpleine
mutation et notremétiersesitueaucarrefour
de 2 grandestendances :

"

la prisedeconsciencede l

'

importance
d

' unbonéquilibrenutritionnelgagne
chaque jourdeplusenplusde
personnes et

,

selonleschiffresde l

' OMS
,

la

recherchedesolutionsparrapportau
surpoidsdevientunenjeumajeurde
sociétépourlesannées à venir.

" deplusenplusdepersonnes
recherchent le moyendemieuxappréhender
leuravenirprofessionnel : besoin d

'

autonomie et dereconnaissance
,

évolution
vers la créationdesapropreentreprise ,

potentieldecroissance.

L

' activitédeDistributeurIndépendant
Herbalife répond à ces 2 grandes
tendances et offredesperspectives d

' avenir
particulièrement intéressantes.

* Unenutritionpourmieuxvivre.
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