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Nutrition for a better life.”

HERBALIFE,

Rebondir et Construire une Nouvelle Carriére

Quel parcours professionnel vous a
orienté vers le secteur de la vente
directe et le métier de Distributeur
Indépendant Herbalife ?
Jean-Francgois : Une grande partie de
ma carriére s'est déroulée dans le secteur
de I'industrie pharmaceutique ou j’ai
exercé des fonctions de cadre puis de
directeur général de filiales frangaises
dans des grands groupes internationaux.
A I'age de 50 ans, un incident de par-
cours m’a conduit & me remettre sur le
marché du travail, et j'ai découvert que
malgré beaucoup d’atouts dans mon CV,
il n'était pas facile de retrouver un poste
a la hauteur de mes ambitions.

Herbalife a été pour moi I'opportunité
de rebondir professionnellement et de
construire une nouvelle carriére dans
lagquelle j'ai beaucoup de satisfaction tant
par l'intérét du métier que par le niveau
des revenus et la qualité de vie que cela
m’'apporte.

Marie-Ange : En tant que maman au
foyer, mon fils avait grandi et je souhaitais
reprendre une activité professionnelle.

J'ai été séduite par I'efficacité du pro-
gramme Herbalife qui m’a permis d’élimi-

ner mes kilos superflus et de retrouver
beaucoup d’énergie. Je n'envisageais pas
du tout un rdle de vendeur mais convain-
cue par ces résultats, j’ai eu envie d'ap-
prendre ce métier pour faire partager cette
expérience. Les formations internes et les
conseils de mon sponsor m’ont permis de
prendre confiance en moi et de dévelop-
per progressivement une trés large clien-
téle. C’est une activité passionnante que
j'exerce avec beaucoup de satisfaction.

Quels sont les éléments clés de
votre succés ?

* Nos produits répondent au marché de
la forme, du sport et du controle de poids.
Des secteurs en plein développement qui
offrent un potentiel de croissance consi-
dérable et de fortes perspectives d’avenir.

* ’esprit d’équipe et les valeurs de lea-
dership qui animent le réseau Herbalife.
Chaque personne qui nous rejoint dans
cette activité peut développer ses com-
pétences grace & un systéme de forma-
tions internes permettant d'apprendre ce
métier par étapes.

* La possibilité d’autofinancer le déve-
loppement de notre activité et de fixer
nos propres objectifs par rapport au Plan

de Marketing Herbalife qui représente a
nos yeux un excellent Plan de carriére.

Dans le contexte économique actuel,
comment voyez-vous les perspecti-
ves d’avenir ?

Le monde du travail est en pleine muta-
tion et notre métier se situe au carrefour
de 2 grandes tendances :

* la prise de conscience de I'importance
d’un bon équilibre nutritionnel gagne
chaque jour de plus en plus de person-
nes et, selon les chiffres de I'OMS, la
recherche de solutions par rapport au
surpoids devient un enjeu majeur de
société pour les années a venir.

e de plus en plus de personnes recher-
chent le moyen de mieux appréhender
leur avenir professionnel : besoin d’auto-
nomie et de reconnaissance, évolution
vers la création de sa propre entreprise,
potentiel de croissance.

L'activité de Distributeur Indépendant
Herbalife répond a ces 2 grandes ten-
dances et offre des perspectives d’avenir
particulierement intéressantes.

* Une nutrition pour mieux vivre.
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